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Regulamento Confederacao DGB

1. Divisdo dos Grupos

Os grupos foram divididos levando em consideragéo o faturamento e porte das distribuidoras, ficando da
seguinte maneira:

GRUPO 1: Belo Horizonte, Brasilia, Porto Alegre, Curitiba, Salvador, Recife, Beléem, Fortaleza, Santos,
Campinas, Goiania, Cuiaba, Manaus, Jundiai.

GRUPO 2: Floriandpolis, Sorocaba, Campo Grande, Vitoria, Ribeir@o Preto, Jodo Pessoa, S&o Luis, Natal,
Pelotas, Novo Hamburgo, Araraquara, Maceig, Feira De Santana, Sdo José Do Rio Preto, Maringa, Caxias Do
Sul, Juiz De Fora, Itajai, Teresina, Aracaju, Sao José Dos Campos, Blumenau, Londrina, Ipatinga, Jau,
Uberléandia, Cascavel

GRUPO 3: Joinville, Marilia, Botucatu, Porto Velho, Campos, Divindpolis, Teresopolis, Pocos De Caldas, Itabuna,
Caruaru, Santa Cruz Do Sul, Santa Maria, Vigosa, Aragatuba, Ponta Grossa, Petrépolis, Itumbiara, Cruz Alta,
Palmas, Barretos, Jacarei, Taubaté, Macapa, Braganca Paulista, Colatina, Uberaba, Pouso Alegre, Passo
Fundo, Presidente Prudente, Piracicaba, Sumare, Vitoria Da Conquista, Cricitima, Americana.

GRUPO 4: Rio Claro, Tubarédo, Lages, Trés Rios, Itajuba, Franca, Macaé, Assis, Sete Lagoas, Indaiatuba,
Santarém, Chapeco, Limeira, Anapolis, Uniéio Da Vitdria, Volta, Redonda, Sdo Jodo Da Boa Vista, Amparo,
Tatui, Peruibe, Montes Claros, Cachoeiro De Itapemirim, Patos De Minas, Valinhos, Rio Branco, Itapetininga,
Angra Dos Reis, Mossord, Boa Vista, Guaratingueta, Maraba, Imperatriz, Cagapava, Cruzeiro, Governador
Valadares, Pato Branco, Resende, Passos, Barra Mansa, Tedfilo Otoni, ltanhaém, Pindamonhangaba.

2. Premiagéo Mensal Pequeno Varejo

Mecanica: todos os distribuidores deverao enviar um relatério por agéo promocional realizada, para que
cada um deles seja avaliado por uma comiss&o julgadora. O site de Relatorios Dinap ndo entra no Desafio.
Para a agédo ser validada ela devera estar no formato de Power Point com o template enviado pelo
marketing promocional.

Pontuacédo: a cada agéo enviada o distribuidor ganhara 100 pontos. As 3 melhores ag@es promocionais de
cada grupo garantem a distribuidora, além dos 100 pontos por cada agéo enviada, mais 500 pontos por ser
o melhor. Além disso, o primeiro lugar ganhara R$ 300, o segundo lugar R$ 150 e o terceiro lugar R$ 100,
totalizando 3 ganhadores por grupo, ou seja, um total de 12 ganhadores mensais.

IMPORTANTE: as pragas inadimplentes no més nao poderéo ser premiadas.

3. Premiagéo Mensal Grande Varejo

Mecénica: todos os distribuidores deverdo enviar um relatério por agdo promocional realizada, para que
cada um deles seja avaliado por uma comisséao julgadora. O site de Relatorios Dinap ndo entra no Desafio.
Para a acdo ser validada ela devera estar no formato de Power Point com o template enviado pelo
marketing promocional.




Pontuacgédo: a cada agéo enviada o distribuidor ganhara 100 pontos. As 3 melhores agtes promocionais de
cada grupo garantem a distribuidora, além dos 100 pontos por cada agéo enviada, mais 500 pontos por ser
o melhor. Além disso, o primeiro lugar ganhara R$ 300, o segundo lugar R$ 150 e o terceiro lugar R$ 100,
totalizando 3 ganhadores por grupo, ou seja, um total de 12 ganhadores mensais.

IMPORTANTE: as pragas inadimplentes no més nao poderé&o ser premiadas

4. Pontuagéo Mensal Microdistribuigéo

Mecéanica: todos os distribuidores dever&@o enviar um relatério por estratégia de microdistribuigéo
realizada, para que cada um deles seja avaliado por uma comisséo julgadora. Para a estratégia ser validada
ela devera estar no formato de Excel com o template enviado pelo marketing promocional,

Pontuacdo: a cada acéo enviada e, o distribuidor ganhara 100 pontos. As 3 melhores estratégias de cada
grupo garantem a distribuidora, além dos 100 pontos por cada agédo enviada, mais 500 pontos por ser o
melhor. Além disso, o primeiro lugar ganhara R$ 300, o segundo lugar R$ 150 e o terceiro lugar R$ 100,
totalizando 3 ganhadores por grupo, ou seja, um total de 12 ganhadores mensais.

IMPORTANTE: as pragas inadimplentes no més néo poderéo ser premiadas

B. Premiagéo Primeiro Trimestral

Mecanica: o melhor distribuidor de cada grupo, ou seja, aquele que crescer mais em faturamento em
relagdo ao ano anterior sera contemplado com um prémio. Serao 4 contemplados, 1 distribuidor de cada
grupo.

Premiacdo: surpresa. Sera informada em breve.
IMPORTANTE: as pracas inadimplentes no periodo nao poderéo ser premiadas
B. Pontuagéo Trimestral Anual

Mecanica: todos os distribuidores que baterem a meta de Abertura de PDVs anual vdo ganhar 10.000

pontos (meta atrelada ao Plano Comercial).

IMPORTANTE: as pracas inadimplentes no periodo néo poderéo ser premiadas

Premiagé&o Final

Pontuacdo: todos os distribuidores gue baterem a meta de Faturamento do Plano Comercial ganharédo
100.000 pontos. A cada ponto percentual acima da meta os distribuidores ganharéo 500 pontos.

Mecanica: o melhor distribuidor de cada grupo, ou seja, aquele que crescer mais em faturamento em
relagcdo ao ano anterior e que estiver com maior niumero de pontos sera o grande campedo. Seréao 4
contemplados, 1 distribuidor de cada grupo.




Premiacdo 1: surpresa. Sera informada em breve.

Premiac@o 2: valor acordo via e-mala enviada pelo Eduardo Mendes. Cada grupo de praga possui um valor

diferente, estipulado pelo porte e faturamento. As premiagbes monetarias sdo para premiar a equipe da
distribuidora a fim de incentiva-los e premia-los ao final do Desafio.

IMPORTANTE: as pracas inadimplentes no periodo nao poderao ser premiadas.

Qualguer divida em relagdo ao Desafio contate o Consultor de sua praga ou mande um e-mail para o

Marketing Promocional Rede:




